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ANEXO I
MEMORIA “BECAS EMPRENDIMIENTO JUVENIL 2018”
DESCRIPCIÓN DEL PROYECTO

	


OBJETIVOS PERSEGUIDOS

	


¿POR QUÉ DEBE SER APOYADO EL PROYECTO?

	


GRADO DE INNOVACIÓN Y/O PERFIL CIENTÍFICO-TECNOLÓGICO DE LA PROPUESTA

Descripción del producto/servicio que se pretende ofrecer. 

	


Descripción de los aspectos innovadores del producto/servicio. Análisis comparativos de ventajas e inconvenientes del producto/servicio respecto a los ya existentes.

Un proyecto es innovador cuando incorpora algún elemento nuevo, diferente al resto de los competidores, dentro del ámbito territorial en el que se vaya a competir. El elemento nuevo innovador puede ser el propio producto, puede encontrarse en la forma o sistema de producción, en la forma o sistema de comercialización, la logística, etc..

	


Necesidades que satisface.  Diferenciación con respecto a la oferta existente. Oportuniddad.  

	


Indique también en qué grado de desarrollo o elaboración se encuentra y qué/cuánto le falta para estar listo. (Existe prueba de concepto, prototipo, test de mercado, etc)

	


¿Está el producto/servicio o proceso protegido mediante patente, modelo de  utilidad o algún acuerdo?
	


Sector en el que opera. Alineamiento con sectores RIS 3

	


PROPUESTA DE VALOR DEL MODELO DE NEGOCIO

Potencial de mercado: Tamaño 

	


Cadena de valor: ¿Quiénes van a ser los clientes? ¿Proveedores? ¿Quiénes son la principal competencia  para la nueva empresa?¿Prescriptores? 
	


Estrategia marcada de abordaje de mercado

	


PERSONA EMPRENDEDORA / EQUIPO  PROMOTOR
Capacitación técnica en el área de aplicación del proyecto. Explíquelo:

	


Capacitación/experiencia en gestión en el área de aplicación del proyecto

Explíquelo:

	


Explique brevemente el proceso y el tiempo que lleva desarrollando el proyecto; el origen y las razones que le llevan a plantearse esta iniciativa:
	


Colaboraciones con las que ha contado. Cuáles:

	


APROVECHAMIENTO DE LOS RECURSOS DISPONIBLES, SOSTENIBILIDAD Y RESPONSABILIDAD SOCIAL.

Breve descripción:
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