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INTRODUCCION Y PROBLEMA A RESOLVER

« SITUACION DE PARTIDA:

Insuficiencia Financiera de las personas mayores

para mantener una calidad de vida aceptable:

— Pension Pablica + Planes de Pensiones (EPSV) ++ Ahorros
— Esperanza matematica de vida (EMYV) a los 65 afios: 20-25 anos.
— Tenencia de Activos NO LfQUI_DOS potencialmente transformables en liquido.

* PROBLEMAS A RESOLVER:
1) ¢Como complementar la pension publica?

2) ¢Como complementar la pensidon publica una vez de haber consumido
los fondos adicionales anteriormente citados? —



OBJETIVOS

1) Complementar la prestacion basica mediante HI:

1. Conocer la HI como producto financiero de prevision.

II.  Conocer los Riesgos Inherentes a la HI: Cliente/Entidad Financiera

2) Cubrir el riesgo de supervivencia de la persona, una vez
consumida‘la totalidad de los fondos provenientes de la HI

mediante un PRODUCTO DIFERIDO ACTUARIAL



METODOLOGIA

a) DESCRIPTIVA-EXPLORATORIA \ \.3;\\' \
S
QA A
b) CALCULO FINANCIE’ g(\- AC']:L ) RIAL para:
o, L“\\ \\“ \\
- Mejorar ] ‘r\ahdad \\ib Vlda de las personas mayores de 65 afios
compler{em andoles\ Cs ingresos mediante una HI.
W\
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- Poder ofrecer un complemento vitalicio a la pension publica, una vez de haber
consumido los fondo provenientes de la HI.
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ESTADO DE LA CUESTION

Estudios a nivel nacional e Internacional
— Concepto y caracteristicas (incluye fiscalidad) de la HI
—  Usuarios potenciales de la HI
— Conocimiento y tendencia al uso de la HI
— Diferencias entre Hipoteca Tradicional — HI

— Diferencias entre Mensualidades .= Rintas Vit i oo
Mensualidades HI

- >
Garzavas de la HI:

| sGarantia de Ingresos (Duracién contrato)

*Garantia del Contrato (Exigibilidad Deuda)

*Garantia de la Permanencia (Hogar)

*Garantia de Limitacion del Recurso (Garantia: Hogar)

Limitaciones de la HI:

*Duracion del contrato
*Tratamiento Fiscal
*Costes

*Tasacion minima de la vivienda




- I CALCULO FINANCIERO - RESULTADOS

¢Como complementar la pension
EVOLUCION DE LA DEUDA PENDIENTEY

pﬁblica? DEL BALANCE NETO VIVIENDA-DEUDA
Balance neto Valor vivienda Deuda pendiente
DATOS: : 500000,0 =
Tasacion Vivienda: 350.000€ (70%) P e
. 400000,0 - -
v

Edad: 65 afos, contrato para 20 afios.

t / i: 5%
Revalorizacion: 1%

300000,0 T /
200000, k- —

Pension complementaria: 1.400€
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RESULTADO 1: - EVOLUCION DEL CROSSOVER RISK
A Revalorizacion de la vivienda Deuda pendiente
. A - - C
* Cubrimos las  .cesidades - Jel S 000000
cliente duraate <. EMV -iia, siempre [ _—
que se cumplan las  bases i ;_,7#"
. ¢ 4000000 P——
preestablecidas. /
a 300000,0 /
I 200000,0
e
S 1000000
. CROSSOVER RISK € 0.0
1 2 34 56 7 & 9 101112 1314151617 181920 21
Duracién de la operacidn




CALCULO FINANCIERO Y ACTUARIAL - RESULTADOS

“Coémo cubrir el riesgo de supervivencia de la persona,
una vez consumida la totalidad de los fondos provenientes de la HI”

RESULTADO 2: 20
Si la persona vive mas de su EMV, una vez ﬁnahzad\\ ot contrato de HI -

El cliente no obtiene ningun ur\plemc \ta
™
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RESULTADO 3 (teniendo en cuem‘a el RF‘:\U TADO 2):

Se podria redisefar el contratL de HI v utrecer un complemento a partir del

fin del contrato de 12 Li SRV"’
: \"-i\\ : \I\\"*- 2

RECORDEMO',) 3 N

Haciendo \:gy‘q de la HI > \Complemento de 1.400€

HI + SRVD
Reducir la prestacion de la HI a 1.180€ (durante 20 afios)

Garantizarfa una renta vitalicia a partir del fin del contrato de la HI de 1.050€.




CONCLUSIONES

I .as caracteristicas contractuales de la HI limitan su éxito:

,\\\

y T,
\ )

Es necesario insistir en la existencia de un conjunto de .gfq?aél%ias que velan por el buen
uso y practica de la HI. @ O
~ A N X N7
La duracién del contrato de HI 1mp1r \n r1cscrq :\dra la Entidad y el Cliente =

“CROSSOVER RISK™. . \\ \ 2\

\ 'L\‘-, ) ‘ \ \ 2
Los costes de la HI c’worsmpm xl\p‘tablemente la equivalencia financiera-actuarial
(MiFID) en pet; u1c1o G2 1 Entldﬂ sﬂdel Cliente.

'\ ‘\‘\\:IR- - P
\ \\ L )

Los contr. tos de HT\ < catablecen a tipo fijo, no obstante no estan exentos del riesgo de
revalosiiacién de la vivienda (aunque lo contemplen en el modelo).

Sugerimos la contratacién de una operacion de SRVD adicional.
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